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Vision en soludones

¢QUE ES VENTAS INTEGRALES?

Ventas integrales es el método mas completo del mercado nacional para la venta de productos
y servicios, los empresarios y profesionales que se certifiquen con nosotros, conocen y
dominan desde las tacticas mas efectivas de prospeccion y posicionamiento comercial, hasta la
elaboracion, aplicacion y perfeccionamiento de un guién de ventas disefiado especificamente
para vender sus productos y servicios.

El seminario Ventas Integrales esta compuesto por los siguientes médulos:

o Introduccién a las ventas.

o Manejo de objeciones.

o Disefio y promocion de ventas.
o Guibn de ventas eficaz.

¢A QUIEN ESTA DIRIGIDO EL SEMINARIO VENTAS INTEGRALES?

Pueden asistir empresarios, directivos y gerentes comerciales, ejecutivos de ventas,
profesionales y en general cualquier persona que desee:

o Mejorar su desarrollo personal, alcanzar o incrementar su éxito a través del conocimiento y
aplicacion de técnicas comunicativas para el desarrollo comercial.

o Aprender o reaprender la profesion de las ventas y capitalizarse de una forma més rapida con
la seguridad de emplear la metodologia adecuada.
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¢QUE RESULTADOS SE GARANTIZAN CON EL SEMINARIO DE COMERCIALIZACION VENTAS
INTEGRALES?

Este método de ventas nos permite identificar y corregir las principales fallas en las
exposiciones de venta, por lo que es una excelente herramienta para:

o Incrementar la demanda de su producto o servicio.

o Conocer y aplicar técnicas para posicionar en el mercado productos y servicios.

o Desarrollar una red de usuarios o clientes.

o Generar postventas a través del compromiso con sus clientes.

o Optimizar recurso e informacion.

o Mejorar servicio de ventas e imagen corporativa.

o Incrementar su efectividad al vender.

o Aplicar técnicas de cierre de ventas.

o Manejar correctamente las objeciones.

o Generar compromiso con sus clientes.

o Desarrollar un guion de ventas eficaz a su producto o servicio.

o Consolidarse como un profesional de las ventas certificado con los mas altos estandares de
calidad en el mercado mexicano.

En promedio, nuestros alumnos incrementan sus ventas un 30% en los primeros meses
de aplicacion del método Ventas Integrales. Compruébelo!

¢QUE REQUISITOS DEBO CUBRIR PARA INSCRIBIRME AL SEMINARIO VENTAS INTEGRALES?

o Tener mas de 18 afos.

o Redactar una de carta motivos o intencion.

o 2 fotografias tamafio credencial ovaladas blanco y negro o color.
o Inscribirse con minimo un mes de anticipacion.
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¢COMO SE DESARROLLA?

Mediante sesiones practicas en aula fundamentadas en sélidas bases tedricas, avance
individual progresivo, adaptado a las necesidades de cada participante, seguimiento
personalizado por instructores certificados.

¢HAY UN LIMITE DE EDAD PARA TOMAR EL CURSO?

Adultos: 18 afos en adelante.

TEMARIO DEL CURSO TALLER VENTAS INTEGRALES

Sesion I. Introduccidn a la comunicacion de negocios

o Definiciones.

o Proceso natural de relaciones publicas aplicado a ventas.
o El cierre de ventas.

o Representacion del valor principal de producto o servicio:
= Frases y preguntas de impacto.

= Manejo de objeciones.

Sesion II. Diseno y promocion de ventas.

o Definiciones.

o Técnicas de posicionamiento de productos y servicios.

o Mercado general.

o Mercado local.

o Mercado natural.

o Redes de usuarios.

o Retencion de clientes.

o Elaboracion del disefio y promocion de ventas del producto o servicio del alumno.
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Sesion III. Elaboracion del guidn de ventas eficaz.

o Presentacién personal.

o Entrevista y deteccion de necesidades.

o Introduccidn al servicio o producto y establecimiento de compromisos con el cliente.
o Demostracién o explicacién de impacto contundente.

o Pre-conclusion del negocio y manejo de érdenes de compraventa.

o Eldinero vy la conclusién del negocio: aprender a cobrar la venta.

o Asentamiento y detalles finales de la venta.

Sesion 1V. Taller de aplicacion practica.

Sesion V. Complementos, revision final.

o Negociacion.

o Revision de plan de disefio y promocion de ventas.
o Revision guiones de venta.

o Plan o modelo de disefio y promocion de ventas.

o Guidn de ventas escrito.

o Guidn de ventas esquematico.

o Disefio de publicidad impresa de alto impacto.

o Entrega de reconocimientos.
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¢QUE VALOR AGREGADO RECIBO SI ME INSCRIBO Y CURSO EL SEMINARIO VENTAS
INTEGRALES?

o Garantia vitalicia:

= Reposicion de clase en caso de falta.

= Asesorias de complemento de acuerdo a su solicitud.

= Recursar el seminario cuantas veces lo desee sin costo adicional.

o Disfrutar gratuitamente de nuestros ciclos de conferencias.

o Obtener descuentos personales para asistir a otros seminarios y talleres.

o Otorgar descuentos a familiares y amigos que deseen tomar el Seminario Ventas Integrales.

Consulte www.ventasintegrales.com

¢CUAL ES EL CALENDARIO DE CURSOS PARA EL 2011?

Durante 2011 vamos a impartir 5 cursos abiertos al pablico.

MARZO MAYO SEPTIEMBRE NOVIEMBRE

7 AL 11 16 AL 20 5AL9 7 AL 11

17:00 A 21:00 HRS. 17:00 A 21:00 HRS. 17:00 A 21:00 HRS.  17:00 A 21:00 HRS.

También podemos impartir el Seminario Ventas Integrales de forma personal, ya sea
para ti o para tu equipo de ventas directamente en tus instalaciones. Si te interesa
esta opcion, comunicate con nosotros para hacerte una propuesta de trabajo.

Inscribete con un mes de anticipacion y obtén hasta un
15% de descuento o facilidades de pago.
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Asunto: Cotizacidon Genérica
Fecha de cotizacion: Febrero de 2011.

Con atencioén a:
Interesado es el Seminario Ventas Integrales

Con mucho gusto le hago llegar la cotizacién solicitada respecto al concepto
establecido en el siguiente formato:

Concepto Unidad Cantidad Precio Importe
Unitario
VENTAS PARTICIPANTE 1 $6,500 $6,500.00
INTEGRALES

Importe con letra: Siete mil quinientos cuarenta SUBTOTAL $6,500.00
pesos 00/100 m.n. IVA 16% $1,040.00
TOTAL $7,540.00

También podemos facturar como material didactico y no cobramos IVA

La presente cotizacion incluye:
20 Horas de asesoria en grupo abierto, 3 manuales registrados ante SEP-
INDAUTOR, material didactico, reconocimiento ante STPS, asesorias de
complemento y servicio de café.

Vigencia de la cotizaciéon: TODO 2011

Fecha y hora de capacitacion: CONSULTAR CALENDARIO.

Direccién de Capacitacién: MANIZALES 715 COL. LINDAVISTA MEXICO D.F.
/LIMA 690 COL. LINDAVISTA. MEXICO D.F.

Fecha de entrega de factura: AL INICIAR EL SERVICIO.

Fecha de pagos: 15 DIAS ANTES DE INICIAR EL CURSO.

Cuenta a depositar: BANAMEX 4152 00 94596 CLABE 0021 8041 5200 95 5960
a nombre de Andrés Omar Martinez Sanchez.

Agradecemos el interés prestado a nuestros servicios, estoy a sus drdenes ponernos de
acuerdo en el logro de sus objetivos y manejos de tiempos. Reciba mis mejores
intenciones.
Positivamente
ANDRES OMAR MARTINEZ SANCHEZ
DIRECTOR GENERAL GVS MEXICO

Lima 690 Col. Lindavista C.P. 07300, México D.F. « Tel:55 86 76 09 « www.gvsmexico.com



